
Caso de aplicación No. 25 

Código: AP13 Regresión lineal 

 

Página 1 de 4 
 

Explicación de regresión lineal para pronóstico de demanda de ventas: 

El objetivo del análisis de regresión como método causal 
es pronosticar la demanda a partir de una o más causas (variables 
independientes), las cuales pueden ser por ejemplo el tiempo, precios 
del producto o servicio, precios de la competencia, economía del país, 
acciones del gobierno o fomentos publicitarios. 
 
El análisis de regresión es pertinente cuando se evidencia una 
tendencia en los datos históricos del pronóstico. 
 

Datos fuente .CSV en Excel  
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 Se invoca el código 

 

Se ejecuta el código AP13 

 

Especificar la columna X 
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Especificar la columna Y 

 

 

Se selecciona el fichero con los datos fuente, el sistema te 

dará el nombre de las pestañas contenidas 
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Se obtiene el resultado 

 

 

 

 


